
OPDRACHT & ESSENTIËLE ELEMENTEN VAN DE FUNCTIE: 

Het leiden en opbouwen van een netwerk van makelaars om groei- en rendementsdoelstellingen te halen in 

overeenstemming met het commercieel plan en de waarden en procedures van het bedrijf.

BELANGRIJKSTE TAKEN: 

•	 Je fungeert als de eerste contactpersoon voor de makelaars, u verwerkt de (telefonisch of via e-mail) inko-

mende

•	 commerciële aanvragen, en u volgt deze op bij de andere diensten;

•	 Je maakt de producten en Aedes-tools (software, website, goedkeuringsvoorwaarden …) bekend bij het 

makelaarsnetwerk;

•	 Je bezoekt frequent de makelaars uit jouw regio;

•	 Je stelt een jaarlijkse groei- en rendementsdoelstelling voorop en je realiseert ze; 

•	 Je staat in voor de planning, de voorbereiding, de organisatie en de opvolging van de afspraken met behulp 

van de tools die ter beschikking worden gesteld (cijfers, CRM, conventies, rapportering …);

•	 Je volgt prospecten op aan de hand van de trimestriële en semestriële opvolgingsfiches;
•	 Je rapporteert de laatste stand van zaken regelmatig over en aan jouw netwerk;

•	 Je voert de maatregelen uit die werden genomen in het kader van een rendabiliteitscontrole;

•	 Je zorgt ervoor dat u op de hoogte blijft van de marktontwikkelingen en de BOAR-branche en je  draagt 

bij tot de ontwikkeling van het commercieel beleid van Aedes;

•	 Je organiseert en/of draagt bij tot externe en interne makelaarsevenementen (beurzen, seminaries,  

opleidingen);

•	 Je houdt je aan de procedures waarin werd voorzien via het Vademecum van de afdeling;

•	 Je neemt actief deel aan de sales meetings;

•	 Je volgt op verzoek of op voorstel interne en externe opleidingen om op de hoogte te blijven van de 

ontwikkelingen binnen je werkterrein. 

 

 

Vacature - Voltijds contract van onbepaalde duur

Aedes Group – Oudenaarde

Met een oog op verdere uitbreiding 

zijn we op zoek naar een
 
ACCOUNT MANAGER 
voor de regio Waasland/Noord-Antwerpen.



Join our human team today!

PROFIEL: 

• Je hebt een bachelor of master in managementwetenschappen, marketing of verzekeringen.

• Je hebt 3 jaar ervaring in een soortgelijke functie, idealiter in de verzekerings-, financiële of banksector.
• Nederlandstalig, goede kennis van het Frans is een groot pluspunt.

• Je bent empathisch, leergierig en enthousiast.

• Je durft initiatieven te nemen (je bent resultaat- en klantgericht) en je reageert proactief.

• Je hebt kennis van de basis IT-tools (Word, Outlook, Teams, Excel…).

ONS AANBOD:

• Een fulltime job in een snelgroeiende onderneming.

• Een unieke bedrijfscultuur die gericht is op het welzijn van werknemers;

• Een vriendelijke werksfeer en samenwerking tussen de collega’s.

• Aantrekkelijk salarispakket met een brede waaier aan extralegale voordelen (bedrijfswagen,

groepsverzekering, hospitalisatieverzekering, maaltijdvergoeding, laptop, cafetariaplan).

INTERESSE?

Stuur je cv en motivatiebrief per e-mail naar onze HR-partner: laura.devaere@mens.be
We kijken ernaar uit van je te horen en nemen zo snel mogelijk contact op!

AEDES: 

De onderneming Aedes is al meer dan 25 jaar actief in de verzekeringssector en verkoopt haar producten 

in heel België via een netwerk van professionele makelaars. Aedes is ontstaan aan de voet van de citadel van 

Namen. Wij zijn recent gevestigd op een nieuw idyllische locatie in het centrum van Oudenaarde. Aedes werd 

in 2015 uitgeroepen tot kmo van het jaar en weet zich te onderscheiden door haar innovatie en de eenvoud 

van haar producten (auto, brand, fiets en rechtsbijstand). De kwaliteit van dienstverlening staat centraal in onze 
bedrijfscultuur. 

• Een heel fijne werksfeer.

Tel. +32 55 33 92 34 
Fax +32 55 30 49 60
infovl@aedesgroup.be
www.aedesgroup.be
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